0 prona]em chat je stale zajem
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Doporucuji nemovitost také pojis-
tit, pfece jen je to investice a ta by
méla byt zabezpecena, at uz z du-
vodu Zivelnych pohrom nebo kviili
klientiim (na thradu Skody zptso-
bené jinymi osobami). Co se tyce
vybavend, lidé hledaji titulnost, sty-
lovost, dobré vybaveni kuchyné,
zahradu.

LN Jaka chata je prakticky nepro-
najmutelna? Existuje takova vii-
bec, nebo si kazda najde svého za-
jemce?

Vétfinou neni zijem o chaty bez
socidlniho zafizeni, bez elektfiny.
Vyjimkou jsou kempy a podobné,
kde se s tim pocita.

Lidé jsou prosté zvykli na uréité
pohodli. KaZdy objekt pfed zaraze-
nim do nabidky navStivime, a po-
kud nespliiuje podminky, neni zara-
zen do prodeje. Hodné hraje roli
vzhled. Pokud je objekt napiiklad
Spickove vybaven, ale kvili $patné
fasadé nevypadi hezky, tak o néj
bohuZel nebude zajem. Jde o efekt
prvniho dojmu pfi letmém pohledu
na fotografii.
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Mezi dileZzitd rozhodnuti patfi
povoleni ¢i nepovoleni doméciho
zvifete. Vzhledem k tomu, Ze vy-
znamnd ¢ést klientl nasi kancelafe
ma domaci zvife, je vZdy zédkaz po-
bytu ,,domacich milac¢ku* fakto-

,Tem, ktery omezuje prodejnost. Na

druhou stranu, doméci zvite, zejmé-
na pes, dokdZe €asto vybaveni ob-
jektu drobné poSkodit, rovnéz
dklid je naro¢néjsi. Doporucujeme
proto volit zptsob, kdy je domaci

zvife za urcity poplatek. Jeho vyse
se pohybuje od 50 K& azdo
1000 K¢ za tyden u luxusnich ob-
jekti. Rozumné stanoveny popla-
tek by nemél piekrocit 200 aZz 300
K¢ za jedno zvife na jeden tyden.

LN Jaké m4 pronajiméni rekreac-
ni nemovitosti vyhody? Zbohat-
nout se tim asi neda...

Motivace pronajimateld jsou in-
dividudlni. Napfiklad mtze jit o ro-
dinu, kterd vlastni rekreaéni ob-
jekt, ale nikdo z rodiny tam ne-
chece nebo nema Cas jezdit, ale pro-
dat ho necht&ji. ReSenim je prona-
jem s tim, Ze si tieba rodina i néco
pfivydéla...

Nebo je jeden z manZeli neza-
méstnany, a tak proné_]em sveé rekre-
a¢ni nemovitosti pojmou jako podni-
kani. Casto potom vie rozsifuji a je
s nimi docela dobra spoluprice.

A dile, jak uZz jsem uvedl, jde
o firmy a podnikatele, ktefi cilené
koupi rekreacni objekt nebo vice ob-
jektl a prondjem je predmét jejich
podnikéni. VétSinou se jedna o lu-
xusni draz§i objekty v atraktivnich
lokalitdch. Motivaci je pak pochopi-
telné co nejvyssi vydélek.



